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L'INDUSTRIALISATION DE L'AFRIQUE>

r mobile applications constitutes an offence punishable by a fine not exceeding Rs. 300,000 and by imprisonment for a term not exceeding 2 years,

«EN UTILISANT MAURICE COMME BASE DE PRODUCTION/TRANSFORMATION, L'INDE POURRAIT
AUGMENTER SES EXPORTATIONS VERS L'AFRIQUE. CELA NON SEULEMENT COMBLERA LE FDSSé, MAIS
PROFITERA EGALEMENT AUX MARGES PREFERENTIELLES. MAURICE CONTRIBUERA CERTAINEMENT

AU DEVELOPPEMENT DES CHAINES DE VALEUR REGIONALES QUI SONT ESSENTIELLES A

NAVIN RAMDOYAL

(HEAD OF INTERNATIONAL CORPORATE (AFRICA) A AFRASIA BANK)

COOPERATION TRIANGULAIRE
MAURICE, UNE PORTE D'ENTREE
POUR LES INVESTISSEMENTS
INDIENS EN AFRIQUE

L'INDE VOIT DE PLUS EN PLUS EN L'AFRIQUE UN
PARTENAIRE STRATEGIQUE INCONTOURNABLE, TANT SUR
LE PLAN DEMOGRAPHIQUE QUE COMMERCIAL. DANS CETTE
DYNAMIQUE, LE GOUVERNEMENT INDIEN MET UN ACCENT
PARTICULIER SUR LE RENFORCEMENT D'UNE COOPERATION
MULTIDIMENSIONNELLE AVEC LES ETATS AFRICAINS.

DEI';JENAGEMENT ET ARCHIVAGE
EVOLUTIQN VERS UN
SERVICE A LA CARTE

A MAURICE, LE SECTEUR DU DEMENAGEMENT EVOLUE
RAPIDEMENT AVEC LA CROISSANCE ECONOMIQUE

ET L'URBANISATION DE LiLE. LA DEMANDE ACCRUE
POUR DES SERVICES PROFESSIONNELS DANS CE
DOMAINE SE TRADUIT PAR UNE INTEGRATION
CROISSANTE DES TECHNOLOGIES POUR OPTIMISER LA
GESTION DES OPERATIONS.
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VOYAGES )
2024 DESIGNEE COMME
UNE ANNEE RECORD

QUE CE SOIT POUR UNE ESCAPADE A L'ETRANGER OU
ENCORE TRANSPORTER LES TOURISTES ET HOMMES
D'AFFAIRES VENUS SEJOURNER DANS LiLE, LE SECTEUR
DU VOYAGE, AERIEN NOTAMMENT, A LE VENT EN POUPE.
ILS SONT BIEN LOIN LES JOURS MORNES QUAND LE
MONDE SUBISSAIT IMPASSIBLE LES RESTRICTIONS DE
DEPLACEMENT LIEES A LA PANDEMIE DE COVID-19.
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L'INDE VOIT DE PLUS EN PLUS EN L'AFRIQUE UN PARTENAIRE STQ)&TFGIQUF INCONTOURNABLE,
TANT SUR LE PLAN TJ?PdCF.Rﬁ\F'HIOZJF QUE COMMERCIAL. DANS CETTE DYNAMIQUE, LE
GOUVERNEMENT INDIEN, SOUTENU PAR LES SECTEURS PRIVE ET AC.&DF‘I‘dIQU?_ MET UN
ACCENT PARTICULIER SUR LE RENFORCEMENT D'UNE COOPERATION MULTIDIMENSIONNELLE
AVEC LES ETATS AFRICAINS. MAURICE, PAR SA POSITION E!—LC'GF?A.D‘—HOLJF AVANTAGEUSE ET
SON STATUT DE CENTRE FINANCIER, EMERGE COMME UN CARREFOUR VITAL ENTRE L'ASIE ET
L'AFRIQUE, JOUANT UN ROLE CLE DANS L'INTENSIFICATION DES ECHANGES COMMERCIAUX
ENTRE LE NORD ET LE SUD. LE COMPREHENSIVE ECONOMIC COOPERATION AND PARTNERSHIP
AGREEMENT (CECPA) VIENT D’'AILLEURS RENFORCER CETTE DYNAMIQUE EN FACILITANT LES
ECHANGES COMMERCIAUX ET LES INVESTISSEMENTS ENTRE LINDE ET MAURICE, TOUT EN
OUVRANT DE NOUVELLES OPPORTUNITES POUR LES ENTREPRISES DES DEUX PAYS.

DEPUIS 2014, il v a une décen-
nie, I'lnde a renforcé ses efforts
pour établir des liens plus solides
avec I'Afrique, marquant ainsi une
nouvelle ére dans les relations in-
do-africaines. Cette démarche s'est
d'autant plus caractérisée par une
multiplication de visites diploma-
tiques de haut niveau, une présence
diplomatique accrue et l'intégration
de I'Union africaine (UA) au sein du
G20. Et la coopération s'étend aux
domaines politiqgue, économique,
sécuritaire et socio-culturel, avec un
accent particulier sur la promotion
des intéréts africains.

Le gouvernement indien a mis
en place plusieurs initiatives ma-
jeures, notamment les sommets du
forum Inde-Afrique, qui ont permis
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de renforcer |'engagement mutuel.
Lors du sommet de 2015, I'lnde a
invité tous les 54 Etats africains,
marquant ainsi un tournant dans
les relations bilatérales. Le Premier
ministre, Narendra Modi, avait alors
annoncé des mesures significa-
tives, incluant un crédit conces-
sionnel de 10 milliards de dollars et
une aide financiére de 600 millions
de dollars, destinés a soutenir di-
vers projets de développement en
Afrique.

En outre, I'Afrique est aussi
devenue une destination privilé-
giée pour les visites de hauts res-
ponsables indiens, avec 34 visites
officielles entre 2015 et 2019, Ces
visites ont permis de signer de nou-
veaux accords et de lancer des pro-
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jets de développement, renforgant
I'idée que |'Afrique est désormais au
centre des priorités diplomatiques
de l'lnde.

Plus encare, la politique in-
dienne envers'Afrique aété affinée
avec l'ouverture de 18 nouvelles
ambassades et hauts-commissa-
riats sur le continent entre 2018 et
2022. Parallélement, le gouverne-
ment indien a intensifié sa coopé-
ration en matiére de sécurité et de
défense, et a répondu aux besoins
de I'Afrique pendant la pandé-
mie de la Covid-19 en fournissant
des méedicaments et des vaccins.
Plus encare, le «Roadmap 2030
proposé par le groupe d'experts
africains sous |'égide de la Fonda-
tion Internationale Vivekananda



recommande une attention sou-
tenue et des actions ciblées pour
renforcer, approfondir et diversi-
fier le partenariat indo-africain.
Parmi les propositions, on note la
tenue réguliére de sommets, une
étroite collaboration maritime et
la création d'un Growth Fund pour
I'Afrique afin de faciliter I'accés au
financement pour les entreprises
indiennes.

Cela dit, parmi ses dé-
marches, |'Inde n'a pas oublié de
consolider sa relation avec Mau-
rice, qui pour elle demeure une
instance solide pour investir en
Afrique. Entre les accords de libre-
échange, la signature du CECPA
et diverses visites diplomatiques,
Iinde a réitéré son engagement
d'intensifier ses relations avec |'ile.
Le Dr. Subrahmanyam Jaishankar,
ministre des Affaires extérieures
de I'Inde, lors de sa récente visite
a Maurice en juillet 2024, a souli-
gné l'importance de ce partenariat
stratégique, mettant en avant les
liens historiques et culturels qui
unissent les deux nations. Il a éga-
lement mis I'accent sur les oppor-

tunités économiques mutuelles,
en particulier dans les secteurs
de la technologie, de la santé et
de I'education, tout en réaffirmant
le soutien indéfectible de Iinde
au développement de Maurice
en tant que hub financier régio-
nal. Cette visite a non seulement
renforcé les relations bilatérales,
mais a aussi ouvert de nouvelles
perspectives de collaboration pour
le futur, consolidant ainsi Maurice
comme une porte d'entrée essen-
tielle pour I'lnde en Afrique.

COMPRENDRE ET MAXIMISER
LES OPPORTUNITES DU CECPA

«le marché africain, en pleine
expansion, attire de plus en plus les
entreprises indiennes. Depuis lentrée
en vigueur du Comprehensive Eco-
nomic Cooperation and Partnership
Agreement (CECPA) le 1% avril 2021,
les relations bilatérales entre [inde
et Maurice ont franchi un nouveau
cap. Premier accord commercial si-
gné par l'lnde avec un pays africain,
le CECPA éfablit un cadre institution-
nel structurant pour les échanges
commerciaux, offrant @ Maurice un
avantage stratégique pour exploiter
le potentiel considérable des marchés
indien et africain», explique Neerish
Chooramun, Corporate Manager
en marketing & communication de
Velogic.

Le CECPA, rappelle-t-il, se dé-
cline en trois volets principaux : le
commerce des biens, le commerce
des services et la coopération éco-
nomique. Laccord inclut, par ail-
leurs, des chapitres sur les régles
d'origine, les mesures sanitaires
et phytosanitaires, les obstacles
technigues au commerce, ainsi que
le réglement des différends. De
plus, les deux parties ont convenu
de mettre en place un mécanisme
de sauvegarde automatique pour
certains produits trés sensibles
dans les deux ans suivant la signa-
ture de I'accord.

Ainsi, avec des dépenses de
consommation actuelles en Afrique
selevant a 1,9 trillion de dollars
US et une prévision datteindre
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L'AFRIQUE REPRESENTE UN
MARCHE DYNAMIQUE, ALIMENTE
PAR UNE CROISSANCE

RAPIDE DES REVENUS, UNE
URBANISATION ACCRUE,

UNE POPULATION JEUNE EN
EXPANSION, ET UNE ADOPTION
TECHNOLOGIQUE CROISSANTE

2.5 frillions de dollars US dici a
2030, I'Afrigue représente un mar-
ché dynamique, alimenté par une
croissance rapide des revenus,
une urbanisation accrue, une po-
pulation jeune en expansion, et une
adoption technologique croissante.
Pour Neerish Chooramun, Maurice
est idéalement positionné pour
servir de tremplin aux entreprises
indiennes cherchant a pénétrer ce
vaste marché.

Cependant, pour maximiser
ces opportunités, Maurice doit se
montrer proactive. Linde, ayant
également signé plusieurs accords
de libre-échange avec d'autres na-
tions, pourrait voir d'autres concur-
rents tirer parti des avantages of-
ferts par l'accord. «Pour capitaliser
sur cette dynamique, Maurice doit ex-
ploiter sa position géographique stra-
tégique et ses atouts linguistiques
pour attirer les décideurs et chefs
dentreprise dAfrique et d'lnde. Linde
accueillera en ce mois d'aolit le 1%
conclave réunissant des décideurs
politiques de divers pays africains, ce
qui offrira une occasion cruciale pour
renforcer les dialogues commerciaux
entre les deux régions. Les leaders
maurfciens doivent saisir cette oppor-
tunite pour promouvoir activement
Maurice comme une plateforme clé
dans cette relation triangulaires,
suggere-t-il.

De plus, les entreprises in-
diennes manifestent un intérét
croissant pour Maurice en tant
que destination stratégique pour
transférer une partie de leurs pro-
cessus de fabrication, tirant parti
de l'accés privilégié aux marchés
africains via la SADC et le COME-
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SA. «Maurice se distingue par ses
atouts logistigues  considérables,
et en offrant une infrastructure de
haut niveau, nous pourrions mieux
répondre aux besoins croissanfs des
entreprises indiennes cherchant @ op-
timiser leurs chaines d'approvision-
nement. Cependant, pour maintenir
notre compeétitivité et de renforcer
notre attractivité en tant que plate-
forme logistigue, il est essentiel de
confinuer @ améliorer et d adapter
notre offre afin de rester alignés avec
les attentes du marches, insiste le
Corporate Manager en marketing
& communication de Velogic.

Effectivement, la relation éco-
nomique entre I'lnde et I'Afrique a
connu une transformation no-
table. Le commerce bilatéral a
franchi le seuil des 100 milliards
de dollars durant l'exercice 2023-
24, tandis que les investissements
indiens en Afrique affichent une
trajectoire ascendante, reflétant
une dynamique positive et sou-
tenue. Les entreprises indiennes
sont deja présentes dans divers
pays africains, tels que le Kenya,
le Ghana, le Nigeria, et I'Afrique du
Sud. Elles recherchent activement
des opportunités pour participer
a des conférences commerciales,
des expositions et des réunions
B2B, mettant en avant Maurice
comme un centre stratégique. De
plus, elles adoptent une approche
stratégique de lancement de pro-
duits, illustrant leur philosophie
ARA - ‘Affordable, Adaptable, and
Appropriate’ — qui privilegie des
solutions accessibles, flexibles et
adaptées aux besoins spécifiques
du marché africain.
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CAPITALISER SUR LE
POSITIONNEMENT
STRATEGIQUE DE LiLE
POUR ATTIRER DAVANTAGE
D'ENTREPRISES INDIENNES

Pour
cette tendance souligne limpor-
tance pour Maurice de capitaliser
sur son positionnement straté-
gique et d'attirer davantage d'en-
treprises indiennes en renforgant
ses capacités logistiques et son
offre de services pour mieux ré-
pondre aux opportunités offertes
par ce marché en pleine expansion.

Navin Ramdoyal, Head of In-
ternational Corporate (Africa) a
AfrAsia Bank, reléve que le rapport
de la Confédération de lindustrie
indienne de 2023 indique gque le
commerce entre I'Inde et I'Afrique
a augmenté de 18 % par an depuis
2003, atteignant 103 milliards USD
en 2023. Cela fait de I'lnde le troi-
siéme plus grand partenaire com-
mercial de I'Afrigue, aprés |'Union
européenne et la Chine.

Ainsi, pour apprécier limpor-
tance critique du centre financier
international mauricien comme
plateforme pour tirer parti d'une
possibilité économique trilatérale
et mutuellerment bénéfique, nous
devons comprendre les dimen-
sions économigues de I'Inde et du
continent africain. «LInde est com-
posée de 28 Etats qui ont récemment
supprimé leurs barriéres commer-
ciales interétatigues. Le PIB estimé
de Ilnde pour 2023 était de 3,57
billions USD, en faisant une puis-
sance économigue mondiale. Dun
autre coté, FAfrique, composée de 54
pays, génére un PIB combiné de 3,1
billions USD en 2023. Le contraste
est que les acteurs économiques
en Inde ont déjd traversé différents
cycles pour comprendre quels sont
les facteurs de succés pour prospé-
rer dans une enfreprise durable. En
bref le savoir-faire et lexpérience
technologique ont été construits en
méme temps que le capital financier.
Le continent africain représente au-
Jourd'hui des réserves mondiales de

MNeerish  Chooramun,

LE COMMERCE ENTRE L'INDE
ET L'AFRIQUE A AUGMENTE
DE 18 % PAR AN DEPUIS 2003,
ATTEIGNANT 103 MILLIARDS
USD EN 2023

ressources et une population crois-
sante, créant un immense marché 4
exploiter. Et donc, il y a une claire op-
portunité de ‘cross pollination’, dit-il.

LAfrique, poursuit-il, a be-
soin d'expertise, de technologie
et de ressources financiéres pour
tirer parti de ses ressources na-
turelles pour nourrir sa population
croissante, tandis que les acteurs
économiques indiens cherchent a
étendre leur portée géographique
pour exploiter de nouveaux mar-
chés et maintenir la puissance éco-
nomique mondiale. La question,
selon lui, est de savoir comment
connecter un pays a un continent
de maniére financiérement effi-
cace tout en préservant la richesse
générée transfrontaliére.

«La forte relation culturelle entre
l'inde et Maurice a conduit 4 des liens
économigues étroits d fravers divers
accords bilatéraux pour le commerce
et les investissements, le plus ré-
cent étant le CECPA. De méme, la
relation entre Maurice et [Afrigue va
bien au-deld de la localisation géo-
graphique, étant membre des blocs
économigues régionaux africains, 4
savoir, la SADC, le COMESA et plus ré-
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cemment [AfCFTA. Maurice, étant la
passerelle entre ['nde et IAfrique, du
point de vue des liens économiques,
fait du centre financier international
mauricien un candidat idéal pour fa-
ciliter davantage la coopération éco-
nomique trilatérale. Le CECPA, signé
entre 'lnde et Maurice, a une dimen-
sion régionale plus large qui est cru-
ciale pour les entreprises indiennes
cherchant @ accéder aux vastes
marchés africains. LAfrique, avec
ses 1,3 milfiard de consommateurs,
devrait atteindre 1.7 milliard d'ici @
2030. Nous avons wu lintérét des
acteurs économigues indiens, allant
des entreprises pharmaceutiques,
réassureurs, prestataires de services
de télécommunications, opérafeurs
duéroports, acteurs des énergies re-
nouvelables et enfreprises de techno-
logie spatiale soutenant l'agro-indus-
trie par des innovations, 4 sinstaller G
Maurice afin de profiter de l'accés en
franchise de droits G 450 millions de
consommateurs dans les régions de
la SADC et du COMESA. Par ailleurs,
la mise en ceuvre de l'accord de I'AfC-
FTA devrait accroitre le commerce in-
tra-africain de 52,3 % en supprimant
les droits dimportation ef méme

aodlt 2024

le doubler si les barriéres non tari-
faires sont également supprimées.
Dici a 2050, il est prévu que IAfCF-
TA aura augmenté la taille de I'éco-
nomie africaine & 29 billions USD.
Le renforcement des capacités et le
soutien institutionnel sont essentiels
pour réaliser l'objectif de IAfCETA, ce
qui permettrait aux pays africains de
tirer parti des flux commerciaux inter-
natiohaux croissants. Renforcer les
capacités commerciales et produc-
tives est essentiel, tout comme [édu-
cation des entreprises sur les outils et
les ressources pour étre efficacess,
souligne-t-il.

Limportance du trilatéral entre
Maurice, I'Inde et I'Afrique est da-
vantage magnifié car Maurice est
positionné pour étre la plateforme
dancrage pour faciliter le trans-
fert de connaissances et de flux
de capitaux vers I'Afrique grace a
son centre juridiguement solide et
fiscalement efficace tout en proté-
geant la création de valeur.

«En plus détre un candidat idéal
pour faciliter les flux de capitaux, la
mise en ceuvre de l'accord de TAfC-
FTA offre encore plus dopportuni-
tés de marché grice a la promotion
continue de la location de terrains
et de bdtiments dans les zones éco-
nomigues spéciales déja dévelop-
pées par Maurice pour faciliter les
flux commerciaux entre le corridor
Inde-Afrique. Actuellement, [Afrique
importe environ 103 milliards USD,
soit 5,6 % de ses produits, de [ln-
de. Avec la suppression des tarifs
sur 90 % des articles commerciauy,
laccord de libre-échange continen-
tal devrait augmenter le commerce
intra-régional de son niveau acfuel
denviron 17 % de tous les échanges
en Afrique @ environ 52 % en cing ans.
En utilisant Maurice comme base de
production/transformation,  llnde
pourrait augmenter ses exportations
vers [Afrique. Cela non seulement
comblera le fossé. mais profitera éga-
lerent aux marges préférentielles.
Maurice contribuera certainement au
développement des chaines de valeur
régionales qui sont essentiefles a lin-
dustrialisation de I'Afrigue.»
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NECESSITE D'UNE
CONNECTIVITE PLUS EFFICACE
AVEC LE CONTINENT

Au niveau des économistes,
c'est un autre son de cloche.
Sameer Sharma estime que
pour que Maurice puisse s'éta-
blir comme une plague tournante
dans la relation triangulaire de
I'Inde-Maurice-Afrique, il faut
que le codt de production a Mau-
rice ou les avantages de la valo-
risation d'un produit & Maurice
sont rentables pour les entre-
prises indiennes, qui sont d'or-
dinairement trés sensibles aux
colts.

Il précise que Maurice doit
s'efforcer de s'intégrer dans les
chaines  d'approvisionnement
existantes, ce qui nécessite une
connectivité plus efficace avec
le continent, par exemple via les
ports. En théorie, l'accord offre
de nombreux avantages aux
entreprises mauriciennes pour
exporter vers lInde dans cer-
taines limites pour de nombreux
produits phares tels que le rhum,
etc. En théorie, les entreprises
qui ont une substance a Maurice
peuvent tirer parti d'un tel ac-
cord, mais il existe des facteurs
limitants en termes de volumes
totaux pouvant étre exportés.

«Pour que les produits de
grande  consommation  (FMCG)
sofent viables, Maurice devrait étre
plus étroitement intégré dans les
chaines d'gpprovisionnement afri-

IL EST
CRUCIAL
D’ASSURER
UNE
MEILLEURE
CONNECTIVITE
ENTRE
MAURICE ET
LES PAYS
AFRICAINS

caines, ce qui n'est pas encore le
cas. Maurice n'est pas aussi proche
de I'Afrique, et les colits de trans-
port depuis Maurice vers l‘Afrique
et a lintérieur du continent sont
assez élevés. 51 Maurice parwvient
a trouver une situation similaire G
celle observée entre 2010 et 2018,
ou elle disposait dun excédent de
dolfars par rapport d la situation
actuelle ot les dollars se font rares,
elle pourrait se concentrer sur le
financerent du commerce pour fa-
ciliter les échanges via ses grandes
bangues domestiques et régionales
G une échelle plus importante que
ce quelle peut faire actuellement »

Pour Sameer Sharma,
Maurice ne joue pas vraiment
un role majeur ici. Les entre-
prises indiennes établissent des
joint-ventures avec des entre-
prises africaines, notamment
celles dirigées par des Indo-Afri-
cains, et accédent directement
au marché. Certes, nous avons
des accords de libre-échange,
mais un océan nous sépare, et
les infrastructures portuaires
médiocres ainsi que le transport
terrestre en Afrigue sont cod-
teux. «Nous ne sommes pas bien
intégrés dans la chaine dapprovi-
sionnement. Lopportunité réside
davantage dans le fait que des
sociétés holding dAfrique et d'inde
slinstallent ¢ Maurice pour bénéfi-
cier d'une substance économigue.
De plus, si nous parvenons ad re-
dresser I'économie, notamment en
retablissant un excédent de notre
balance des paiements en dollars,
notre secteur financier pourrait
Jjouer un réle plus important dans le
financement et lassurance du com-
merce entre [Afrigue et I'nde quil
ne le fait aujourdhui»

Donc, il faudrait plutdt se
concentrer sur des services fi-
nanciers de haute valeur qui fa-
ciliteraient le commerce et atti-
reraient des entreprises a établir
leurs sigges régionaux a Maurice.
Cela créera des emplois et nous
permettra de nous concentrer
sur des domaines ol nous pou-
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MAURICE EST IDEALEMENT
POSITIONNE POUR SERVIR DE
TREMPLIN AUX ENTREPRISES
INDIENNES CHERCHANT A
PENETRER LE VASTE MARCHE
AFRICAIN

vons avoir des avantages com-
paratifs, principalement dans le
secteur des services financiers.

De son cOté,
Dookhony estime qu'a court -
moyen terme, le marché indien
pourrait devenir le plus impor-
tant pour la production actuelle
et future de Maurice. Au cours
des trois derniéres années, I'éco-
nomie indienne a affiché une
croissance annuelle  moyenne
de 8,3 %, et ce malgré les incer-
titudes mondiales. Cette perfor-
mance s'explique par une forte
demande intérieure et par les
efforts continus du gouverne-
ment en matiére de réformes et
de dépenses d'investissement.
Ainsi, pour nos entreprises, Si
nous décidions d'exporter des
produits en Inde, méme avec une
petite marge, il est fort probable
que nous pourrions connaitre du
succes.

De plus, avec les marchés du
COMESA et de la SADC en place
depuis un certain temps, les
échanges devraient étre encore
facilités, tant au niveau des paie-

Manisha
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ments qu'a celui des corridors
commerciaux. En  outre, en
Afrigue, la croissance de la classe
moyenne est un facteur qui ac-
croit la demande pour toutes
sortes de produits. Toutefois, il
est crucial d'assurer une meil-
leure connectivité entre Maurice
et les pays africains.

Elle identifie  également
la mise en ceuvre de I'AfCFTA
comme une opportunité majeure
pour renforcer la position de
Maurice en tant que passerelle
entre I'lnde et I'Afrique. Selon elle,
les secteurs économiques clés
pour une collaboration future in-
cluent les services, en particulier
les Tic et les services financiers.
Elle anticipe également des béné-
fices dconomiques pour Maurice,
tels que la création d'emplois,
l'augmentation des revenus et
I'attraction de nouveaux investis-
sements. Cependant, elle met en
garde contre les défis potentiels,
notamment l'inflation, la dépré-
ciation de la roupie, les barriéres
non tarifaires, et la compétitivité
sur les marchés africains.
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«MAURICE PEUT
CAPITALISER SUR
L'AFCFTA POUR SE
POSITIONNER COMME
UN HUB CLE RELIANT
L’INDE ET L' AFRIQUE»

Maurice &tant une passerelle clé entre I'inde
et I'Afrique, quelles opportunités spécifiques
voyez-vous avec la mise en ceuvre de I'AfCFTA?

La mise en ceuvre de l'accord sur la zone de
libre-échange continentale africaine (AfCFTA),
en vigueur depuis janvier 2021, ouvre des pers-
pectives de marché considérablement élargies
pour Maurice. En tant que signataire de I'AfCFTA,
Maurice est idéalement positionné pour jouer
un role de passerelle stratégique entre I'Inde et
I'Afrique, facilitant I'accés & un marché de plus
en plus intégré et dynamique. Cet accord pour-

rait transformer le commerce intra-africain en
stimulant I'intégration économique et en offrant
de nouvelles opportunités d'expansion et de
collaboration.

Cependant, bien que l'accord ait jusqu'a
présent favorisé les exportations de I'Inde vers
Maurice, l'inverse est encore limité en raison
de défis logistiques. Les routes maritimes plus
développées, rapides et moins coilteuses dont
bénéficie I'lnde vers I'Afrique contrastent avec
les infrastructures disponibles pour les exporta-
tions depuis Maurice, ol les tarifs de fret restent
moins compétitifs en raison du faible valume des
cargaisons. Malgré ces défis, les opportunités
restent vastes. Les entreprises indiennes identi-
fient des produits pour lesquels Maurice bénéfi-
cie d'un avantage compétitif significatif.

Quels sont les principaux secteurs &cono-
miques dans lesquels Maurice, I'lnde et
I'Afrique collaborent actuellement ou pour-
raient collaborer a I'avenir ?

Parmi les secteurs porteurs, on trouve les
soins de santé et les produits pharmaceutiques,
les tissus, les dispositifs médicaux, les clima-
tiseurs, les cables électriques, les produits en
aluminium, les tubes en plastique, la verrerig,
les meubles, les appareils ménagers, ainsi que
les véhicules et équipements agricoles. La col-
laboration future pourrait également s'étendre &
des domaines comme la défense, l'infrastructure
et I'énergie.

Maurice, en optimisant ses infrastructures
et en renforgant ses capacités logistiques, peut
capitaliser sur I'AfCFTA pour se positionner en-
core plus solidement comme un hub clé reliant
I'Inde et I'Afrique, facilitant ainsi une coopération
économique fructueuse entre ces régions.

En termes de logistique, quelles sont les évo-
lutions notables et I'impact du CECPA sur la
relation triangulaire entre Maurice, I'lnde et
I'Afrique ?

Depuis la mise en ceuvre du CECPA en 2021,
nous avons observé I'émergence de mouve-
ments de produits de niche entre I'lnde et Mau-
rice, bien que nous soyons encore loin d'exploi-
ter pleinement les possibilités offertes par cet
accord. Velogic Inde a pris une part active en
partageant a ses clients des perspectives et des
conseils stratégiques pour maximiser les avan-
tages du CECPA. Nous avons également soutenu
les délégations d'affaires mauriciennes en visite
en Inde, ainsi que les délégations indiennes a
Maurice, contribuant au renforcement des liens
économiques entre les deux pays.
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En matiére de fret aérien, nous avons
constaté une augmentation notable de la ca-
pacité de tonnage entre |'lnde et Maurice, grace
a l'arrivée de nouvelles compagnies aériennes
comme Vistara, en complément des compagnies
déja établies. Cette évolution renforce la connec-
tivité et fluidifie les échanges commerciaux entre
les deux nations.

Cependant, comme mentionné précédem-
ment, le fret maritime reste un défi majeur,
avec seulement quatre compagnies maritimes
opérant actuellement sur la route commerciale
Inde-Maurice. Cette situation entraine des per-
turbations dans la chaine d'approvisionnement,
allongeant les temps de transit et augmentant
les colits de fret. Pour faire face a ces défis, nous
envisageons des stratégies de diversification,
notamment en explorant de nouvelles routes
maritimes et en optimisant notre chaine d'ap-
provisionnement pour mieux tirer parti des op-
partunités offertes par le CECPA.

Quelques mots sur votre entreprise ?

Velogic facilite le commerce international
grace a son réseau fiable et a sa gamme com-
pléte de services. Avec 40 bureaux stratégi-
quement situés dans 6 territoires—Maurice, la
Réunion, Madagascar, |'Inde, le Kenya et, depuis
juillet 2024, en Tanzanie—ainsi qu'un vaste ré-
seau d'agents internationaux, nous offrons un
soutien complet a nos clients, de l'expédition a
la livraison.

Nous proposons des services logistiques
entiérement intégrés, couvrant tous les aspects
du transport de marchandises, de l'origine a la
destination. Nos services incluent la Logistique
Transfrontaliére, par voie maritime ou aérienne,
ainsi que la Logistique Terrestre, avec une flotte
importante de camions a Maurice et au Kenya.
De plus, nous offrons des solutions spécialisées
telles que l'acconage, l'expertise d'assurance
pour les bateaux et les marchandises, ainsi que
I'emballage de sucres spéciaux.

Depuis le lancement de ses activités en
Inde en 2008, Velogic a connu une expansion
progressive et demeure la seule marque mauri-
cienne dans le secteur des services logistiques
sur le sous-continent indien. Pour renforcer sa
présence, Velogic Inde a ouvert 11 bureaux dans
des villes clés a travers le pays. En tant qu'acteur
majeur sur le tradelane Maurice-Inde, Velogic
Inde se distingue par son engagement envers
le service client, soutenu par une équipe de 100
professionnels dévoués. Cette approche a per-
mis a |'entreprise de batir une solide réputation
sur le marché indien.



